HOGYAN VALHAT A
CEGED A LEGJOBB

VALASZTASSA AZ
UGYFELEK SZAMARA?

VERSENYSTRATEGIA WORKSHOP

Gyakorlati workshop, ahol megtalaljuk azt az
erésségeteket, amely meghatarozo az Ugyfeleitek
dontéseben, de a versenytarsaitok nem tudjak
felmutatni. Erre épitjlk fel a céged versenyelényét.

IDOTARTAM MENETE RESZTVEVOK EREDMENY

2 nap Vezetett stratégiaalkotas, Doéntéshozok és a Kézzelfoghato, lépésrdl
bevalt médszertan mentén, piacot jol ismerd lépésre kdvethetd
gyakorlati segédletekkel. kulcsemberek. akcioterv.

l-'\rverseny. Alkudozas. Elvesztett lizletek.

TEDD VlLAGOSSA Ez torténik, amikor az Ugyfelek nem latnak olyan kilénbséget
) o . P 0 o z 2 2
z z koztetek és a versenytarsaitok kdzott, amely meggydzné bket
MI,ERT ERDE,M ESATE arrél, hogy titeket valasszanak. llyenkor az ajanlatok
CEGEDET VALASZTANI!

egyformanak tlinnek, igy végul az ar alapjan dontenek.

A workshop segit megtalalni azt a donté elényodtoket, amely
egyértelm(ien jobb valasztassa tesz titeket a versenytarsaknal.
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Megtalaljuk, miben mulhatjatok feliil
a versenytarsakat.

A versenyelény kulcsa nem az, hogy mindenben jok
legyetek. Hanem hogy megtalaljatok azt a néhany
elvarast, amelyek leginkabb befolyasoljak az Ugyfelek
dontését, és ezek valamelyikében verhetetlenné
valjatok. Ebben segit a Versenystratégia Workshop.

MAGABIZTOSABB ERTEKESITES

Az értékesiték azokra a vevsi szempontokra épitik A kommunikaciétok azokat az erésségeiteket
a targyalasaikat, amelyekben a konkurensek nem hangsulyozza, amelyek a leginkabb illeszkednek
tudnak veletek versenyezni. az Ugyfeleitek elvarasaihoz.

EROSEBB PIACI MEGKULONBOZTETES EGYSZERUBB VEZETOI DONTESEK
Az Ugyfelek pontosan értik, mely igényikre adtok Egyértelmden latod, hogy mely terliletekre érdemes
lényegesen jobb megoldast a versenytarsaknal, dsszpontositani az eréforrasaitokat, hogy javitsd a
ezért egyre t6bben dontenek mellettetek. piaci pozicidtokat.
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Nem elméletet gyartunk, hanem
stratégiat

A workshop végére nem csak a versenyelénydtok
rajzolédik ki, hanem egy konkrét akcidterv is
dsszeall, amely kijeloli a fejlesztési terlleteket, és

azokat a lépéseket, amelyekkel egyértelmdivé
teszitek a piaci elénydtoket az Ugyfelek szamara.

A WORKSHOP VEGERE PONTOSAN TUDNI FOGOD:
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1. ME!.Y,UGYFELIGEN,YEK 2. MIBEN LEHETTEK IGAZAN 3. tIOGYAN LESZ I;BB6L

SZAMITANAK IGAZAN? KIEMELKEDOK A PIACON? UZLETI EREDMENY?
A vevék mely elvarasai Milyen kulcs képességet tudtok Milyen lépések vezetnek oda,
hatarozzék meg leginkabb kifejleszteni, ami nincs meg a hogy a vevék felismerjék, miért
a vasarlasi dontést? versenytarsaitoknal? érdemes titeket valasztani?

KINEK SZOL A WORKSHOP?

Azoknak a KKV-knak szdl, amelyek szeretnék

TEREMTSD MEG A CEGED elérni, hogy az lgyfeleik ne egynek lassak 6ket

VERSENYELONYENEK a sok kézl, hanem vilagosan értsék, miben
ALAPJAIT! nyUjtanak tébbet a versenytarsaiknal. Ezzel

megteremtve az alapjat annak, hogy a piac

egyik legerésebb szerepl&jévé valjanak.
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